
Ein Gemeinschafts-Projekt der Netzverdienst AG und der Lambert-Akademie GmbH 



Die 30.000 Euro Challenge 

Das Internet produziert mehr Millionäre, 
als jedes andere Werbe-Medium! 

 8 Unternehmen aufgebaut, teilweise deutschlandweit. 

 Seit 12 Jahren helfe ich Selbständigen & Unternehmern, 
ihren Umsatz schnell und massiv zu steigern mit der 
unendlichen Macht des Internets! 

 Viele machen einen Quantensprung in Ihrem Umsatz & 
Ihrem Einkommen, 

 Aber noch VIEL MEHR und zwar VIEL zu VIELE… 

 Scheitern dabei, die unglaubliche Macht des Internets 
wirklich anzuzapfen! 



Die 30.000 Euro Challenge 

Warum viele von uns mit Ihrem Online-
Business scheitern? 

1. Wir denken zu kompliziert und gehen “verloren” in den 

Details der Technik! 

2. Wir fokussieren uns auf die falschen Aktivitäten! 

3. Wir nehmen unser Online-Business nicht wirklich ernst! 

4. Wir blockieren uns selbst durch das lähmende Konzept 

der “Perfektion”! 

5. Wir glauben nicht wirklich an unseren Erfolg! 



Die 30.000 Euro Challenge 

Die 30.000 Euro Challenge… 

 Vor eineinhalb Jahren Kooperation gestartet mit einem  
der erfolgreichsten Internet-Marketers Deutschlands: 
>>  Heiko Häusler. 

Unser geheimes Projekt: 

 Die 30.000 Euro Challenge: Ihr Internet-Durchbruch! 

 Einziges Ziel: unsere besten & schnellsten Strategien, 
wie Sie in 30 Tagen 30.000 Euro übers Internet machen! 

 Und zwar JEDER Anfänger! 



Die 30.000 Euro Challenge 

Das *BESTE* IM-Seminar überhaupt! 

Mein Versprechen: 
Ihr ganz persönlicher Quantensprung … ! 



Die 30.000 Euro Challenge 

Vom Techniker zum Unternehmer… 

Zwei Unternehmer vermarkten 
 ein vergleichbares Produkt.  

Der eine macht €713,- 
 

der andere €850.000,-(!)  
 

Welcher Unternehmer sind Sie? 



Die 30.000 Euro Challenge 
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Was ist das  
Haupt-Problem der 

meisten Unternehmer? 

Vom Techniker zum Unternehmer… 



Die 30.000 Euro Challenge 

Wir machen alles selber! 

Vom Techniker zum Unternehmer… 

 Der eine bastelt an Webseiten, 

 Der andere schließt strategische Allianzen! 

 Der eine lernt Suchmaschinen-Optimierung, 

 Der andere sucht jemanden, der das MACHT! 

 Der eine kämpft sich Auftrag zu Auftrag, 

 Der andere baut ein System und befreit seine 
Lebenszeit! 



Die 30.000 Euro Challenge 

„Geschwindigkeit in der 

Umsetzung!“ 

Studie: WICHTIGSTER FAKTOR von ERFOLG? 

Erlauben Sie Ihrem Tagesgeschäft nicht, 
Sie an der Umsetzung  

Ihrer größten Vision zu hindern! 



Die 30.000 Euro Challenge 
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„Fertig ist besser als 
perfekt!“ 

Das lähmende Konzept der Perfektion… 



Die 30.000 Euro Challenge 

Die 30.000 Euro Challenge… 

 Seit 12 Jahren Marketing- und Business-Coach. 

 Ich spreche hier über exakt die Strategien, mit denen 
meine Klienten bisher über eine viertel Milliarde 
Euro Umsatz *MEHR* Umsatz erreicht haben! 

 Fakt: Über 98% unserer Homepages produzieren 
*KEIN* Geld! 

 Wenn Sie Ihr Produkt oder Ihre Dienstleistung 
über´s Internet vermarkten wollen, 

 Dann haben Sie zwei Möglichkeiten… 



Die 30.000 Euro Challenge 

1. 
Marketing nach dem 
Prinzip Hoffnung! 

1. Sie stellen Ihr Angebot ins Internet,  
Sie stellen es auf Ihre Homepage und … 

2. Sie hoffen, dass jemand Sie findet, und 

3. Sie hoffen, dass jemand kaufen wird… 

4. Sie hoffen, dass Sie irgendwie Geld machen… 

Keine wirklich gute Strategie! 



Die 30.000 Euro Challenge 

Sie planen Ihren Erfolg, mit einer 
erpropten Strategie! 
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Die 30.000 Euro Challenge 



Die 30.000 Euro Challenge 

Grund zu Reagieren?  
Die Probleme unserer Werbung  



Die 30.000 Euro Challenge 

„Was ist das Ziel Ihrer Werbung?“ 

„Ihr Angebot so attraktiv & zwingend  

zu präsentieren, dass Ihre Kunden rostige 

Nägel essen und über Glasscherben 

kriechen… um kaufen zu dürfen!“ 



Die 30.000 Euro Challenge 
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„Warum haben Sie sich  
selbständig gemacht?“ 

• Produkt, Idee, Patent, 
• Job + Frustration, 
• Mehr Geld, Mehr Freizeit? 



Die 30.000 Euro Challenge 

„Die meisten Business-Strategien sind 
Produkt getrieben!“ 

 Nagelstudio  Webseite. 

 Arzt  Webseite. 

 Ebook  Webseite. 

 Fahradführer Deutschland  Webseite. 

 Mülleimer  Webseite 

Produkt  Markt 



Die 30.000 Euro Challenge 

„Die besten Geschäfts-Modelle sind 
Markt getrieben!“ 

Erkenntnis: 

Markt Angebot 



   Die 30.000 Euro Challenge 

Die richtige Strategie…? 
Die Zusammenhänge einfach machen bringt Kontrolle! 
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Die 30.000 Euro Challenge 

„Kohl/ Gorbatschow?“ 
„Die Sehnsucht nach Freiheit!“ 

Der Fall der Mauer: 

Markt Angebot 



“Warum ist der Kommunismus 
gescheitert?” 

Produkt  Markt 



Die 30.000 Euro Challenge 

„Arbeiten Sie nie gegen den 
Markt!“ 

Erkenntnis: 



“Warum scheitern Geschäfts-
Strategien?” 

• Falsche Zielgruppe! (Markt) 
• Falsches Angebot!  

(Kommunismus, Gottschalk, Nürnburgring, …) 

• Falsche Botschaft! (FDP, Opel: billig) 
• Falscher Prozess! (Quelle) 



Ihre perfekte Geschäfts-Strategie… 
Die Zusammenhänge einfach machen bringt Kontrolle! 
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Was ist Mein Markt 

Welche Botschaft 

Welche Medien 

benutzen wir? 

• Je mehr, je besser! 

• Direct-Mail? … Warum 
nicht  auch Email? 

• Nur Email? … Sie 
respektieren nicht die 
Kunden, die andere 
Medien gewöhnt sind! 

 

• Benutzen Sie 50 
Unterlisten:  

• Lead´s - Quellen 

• Kunden – Interessen,  
Kauf-Gewohnheiten 

• Demografie, 

• Psychografie. 
 

• Mit welcher Botschaft 
kann ich meinen Ziel-
Kunden packen? 

Welches Produkt 



“Ihre erste vitale Entscheidung 
für Ihr Business ist, WEN Sie 
erreichen wollen!” 



Die 30.000 Euro Challenge 

Lüge #3 – Nische  

Ihr idealer Kunde ist Jemand, der… 

 Etwas kauft, das Sie ihm anbieten. 

 Etwas anderes kauft, das Sie ihm anbieten. 

 Noch etwas kauft, das Sie ihm danach anbieten. 

 Ihr idealer Kunde ist Jemand, der kontinuierlich von 
Ihnen kauft… 

 Wenn Sie nur auf eine enge Nische spezialisiert sind, 
ist das unwahrscheinlich! 

“Fokussier Dich auf eine Nische!” 



Die 30.000 Euro Challenge 

“Der größte Fehler, wenn Sie Ihr 
Internet-Business planen ist, 
nach Nischen zu schauen!” 



“Statt auf Nischen, fokussieren 
Sie sich auf Zielgruppen!” 



Die 30.000 Euro Challenge 

Lüge #3 – Nische  

Beispiele: 

 Dr. Oliver Pott 

 Apple 

 Mercedes 

 Media Market 

“Fokussier Dich auf eine breite Zielgruppe!” 

Negativ-Beispiele: 

 Black-Berry 

 Texter 

 Print 
Werbeagentur 

 Usw… 



Die 30.000 Euro Challenge 

7 Regeln, Ihre Zielgruppe auszuwählen 

 Erleben Ihre Ziel-Kunden Schmerzen und Dringlichkeit 
oder irrationale Sehnsucht? 

 Suchen proaktiv nach einer Lösung? 

 Ein Markt der gewohnt ist, Geld auszugeben! 

 Ein Markt, dem Sie eine breite Palette an Angeboten 
unterbreiten können! 

 Hat wenige oder keine wahrgenommenen Optionen? 

 Spezialisieren Sie sich auf ein Grundbedürfnis, nicht auf 
eine Technologie! 

 Ein Markt, der Ihnen liegt! 

“Fokussier Dich auf eine breite Zielgruppe!” 



Fokussiert auf Ihren Zielkunden 

• Seine Worte, Schmerzen, 
Sehnsucht … 

Die unwiederstehliche Botschaft! 

•Your text to explain this label 

Die besten Medien in einem 
synergetischem Verbund 

•Verkaufs-Trichter 

Ihre perfekte Geschäfts-Strategie… 
Die Zusammenhänge einfach machen bringt Kontrolle! 
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Ihre Marketing-Kampagne 

Das überlegene Produkt! 

•Your text to explain this label 



Die 30.000 Euro Challenge 

“Kauf mein Produkt!” 

Fehler No. 1: 

 Wir wissen nicht, wer unser Zielkunde ist, 

 Wie er denkt, was seine Situation ist und  
was ihn motiviert. 

 So können wir ihn nicht da abholen, wo er steht und 
ihn mit einer Botschaft ansprechen, die Ihr Angebot 
mit seiner stärksten Motivation verbindet um den 
maximalen Verkaufsumsatz zu erreichen. 

Kauf-Pschologie: 

Schneller mehr Kunden zum Kauf bewegen! 



Die 30.000 Euro Challenge 

Numismatik 

Angebot:  

 $360,000  

Pro Monat 

Investment 

Angebot: 

$360,000  

Pro Monat 
Wild West Romantik:   

$16 Million  

Pro Monat 

Was ist mein wahres Produkt? 

Schneller mehr Kunden zum Kauf bewegen! 



Die 30.000 Euro Challenge 

 Den Kunden, seine Situation und seine Psychologie so 
genau zu verstehen, dass wir die Augen schliessen und 
seinen Alltag exakt beschreiben können. 

 Um dann zu überlegen, wie unser Angebot die Lösung 
seiner drängendsten Probleme, größten Schmerzen 
und tiefsten Sehnsüchte sein kann. 

“Wer ist mein Kunde?” 

“Was treibt ihn?” 

Ihr Ziel: 

Kauf-Pschologie: 
Schneller mehr Kunden zum Kauf bewegen! 



Die 30.000 Euro Challenge 

Wo steht er? 

Wo will er hin? 

“Ihr Produkt wird für ihn zu 
einem Vehikel, um zum gewün-

schten Ort zu gelangen!“ 

 Sie werden vom Verkäufer zum Helfer, ja Retter! 

 Sie kommen auf die gleiche Seite des Schreibtisches! 

Kauf-Pschologie: 
Schneller mehr Kunden zum Kauf bewegen! 



Die 30.000 Euro Challenge 

Unsere Werbe-Angebot so stark zu 
präsentieren, dass unsere Zielkunden 

einen dringenden Zwang fühlen, uns zu 
kontaktieren bzw. Bei uns zu kaufen! 

Ziel: 



Die 30.000 Euro Challenge 
LAMBERT AKADEMIE – Die Business-Akademie – www.Internet-Marketing-Akademie.de 

„Was macht mein Angebot  

einzigartig und höchst 

wertvoll?“ 



Die 30.000 Euro Challenge 

Was ist Ihr Grund zu existieren! 
Die 7 Schlüssel für ein erfolgreiches Internet-Business 

 Was ist der Grund für Ihr Angebot zu existieren? 

 Verkaufstext-Seminar: „…weil wir den besten 
Verkaufsbrief aller Zeiten haben?“ 

 Bevor Sie Ihren Verkaufstext schreiben, definieren Sie 
Ihren Grund zu existieren! 

 „… warum soll ich Dich kaufen statt irgend etwas 
anderes?“ 

 Hier ist die Formel: (Füllen Sie die Leerstellen aus!) 

 „Mein Produkt ist das einzige das ………..….  
für …………. indem es …..!“ 



Die 30.000 Euro Challenge 

„Jedes Produkt/ jede Dienstleistung kann 

von einer bloßen Ware transformiert 

werden, durch das verschieben der 

Werte-Elemente  

in Ihrem Angebot!“ 



Die 30.000 Euro Challenge 

1. Kunden-Fokus - Wer spezifisch ist Dein Kunde? Es geht um 
den Kunden, nicht um Dein Produkt. Benutze seine Sprache! 

2. Verzweifeltes Problem – welches schmerzendes Problem löst 
Ihr Angebot für Ihren Kunden? 

3. Einzigartiges, spezifisches Versprechen – das spezifisch das 
schmerzhafte Problem löst und Sie einzigartig positioniert. 

4. Starke Beziehung – basierend auf Vertrauen und Respekt, 
nicht nur Sympathie. Wer bist Du für wen? Was ist Deine 
Leidenschaft? Wem bist Du hier zu helfen?  
Warum soll jemand Dir zuhören/ glauben? 

5. Überwältigende Beweise – an Anzahl und Überzeugungskraft. 

6. Unwiderstehliches Angebot – schwerer Nein, als Ja zu sagen? 

7. Zwingender Call To Act (CTA) - Präzise Anweisung was Ihr 
Empfänger tun soll und ein Extra-Grund um jetzt zu handeln. 

7 Schritte Ihrer Überzeugungsstrategie  
“Leichter und schneller mehr verkaufen!” 



Die 30.000 Euro Challenge 

#2 Problem! 
#6 Angebot! 

#3 Versprechen! 

„…We Call You and Fix Any 
Problem You have!“ 

#7 CTA Now? 

#1 KD-Sprache! 

#5 Beweise! 



#3 
Einzigartiges Versprechen! 

Differenzierungs-Faktor…? 

 Sie wissen, dass Sie eine USP brauchen! 

 Was Sie vielleicht nicht verstehen ist: 

1. Ihr einzigartiges Versprechen muss ultra-spezifisch auf 
das verzweifelte Problem abzielen! 

2. Es muss auf einem Nutzen basieren, der einen echten 
„Differenzierungs-Faktor“ darstellt! 



“Ich helfe Menschen, die mehr 
Selbstsicherheit brauchen!” 

Beispiel: Kurs zur Steigerung der Selbstsicherheit 



Beispiel: Kurs zur Steigerung der Selbstsicherheit 

„Selbst-Zweifel und negative Selbst-
Gespräche hindern & verkrüppeln 

mich beruflich, persönlich und 
finanziell!“ 



“Ich helfe Menschen, die Pferde lieben, 
ihre Pferde gesund zu machen!” 

Beispiel: biologische Nahrungsergänzung für Pferde 



Beispiel: biologische Nahrungsergänzung für Pferde 

„Ich liebe mein Pferd wie mein eigenes 
Kind und könnte es niemals ertragen,  

es zu verlieren.  

Darum will und muss ich alles 
Menschenmögliche tun, dass es so lange 

wie möglich lebt und ihn zum 
gesündesten und glücklichsten Pferd  

auf dieser Erde zu machen!“ 



Erkenntnis: 

Um Menschen zu Handlung zu 
motivieren, müssen Sie an jemanden 
schreiben, für den die Lösung für das 

Problem lebenswichtig ist! 



Ihr einzigartiges Versprechen:  

…muss ultra-spezifisch auf das 
verzweifelte Problem abzielen! 

 Die meisten Anbieter sind nicht in der Lage ein wirklich 
einzigartiges Versprechen zu machen, 

 Weil Sie niemals das verzweifelte Problem identifiziert 
haben, dass ihr Angebot löst! 

 Darum geben sie ein Versprechen das für jeden gilt, statt 
ein wahrhaft einzigartiges Verspechen für das sehr 
spezifische verzweifelte Problem zu entwickeln. 

 Hinweis: - Das verzweifelte Problem zu definieren macht 
es sehr viel einfacher, da es den Mitbewerb einengt, 
gegen den Sie in den Kampf ziehen. 



3. Ihr einzigartiges Versprechen: 
Die 7 Säulen Ihrer Überzeugungs-Strategie! 

Als Heilpraktiker sagen Sie nicht einfach:  

 „An alle, die einen Heilpraktiker suchen“, 

Sagen Sie spezifischer: 

 „Ich helfe Menschen Nacken- und Rücke-
nschmerzen aufzulösen, ebenso chronische 
Kopfschmerzen und Stressbedingte Schmerzen,  
oft sofort in einer einzigen Sitzung und entwickle 
individuelle Ernährungs- und Lebenspläne für 
mehr Energie und ein längeres Leben!“ 



Die 30.000 Euro Challenge 

´

 Schneller überzeugen,  
mehr verkaufen! 

 Video Verkaufs-Psychologie, 

 Die 12-Schritte Video-
Verkaufs-Formel. 



Die 30.000 Euro Challenge 

„Können Sie wirklich Über-
Nacht Ihre Konvertierung 
mit Video verdoppeln?“ 



   Die 30.000 Euro Challenge 

Sind Sie bereit dazu, schneller mehr 
Geld zu machen? 
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Ohne: 2,6% Sales 
Konvertierung! 

Video: 5,6% Sales 
Konvertierung! 



   Die 30.000 Euro Challenge 
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Sie brauchen nur 4 Schritte: 

1. Ihr Video-Skript schreiben,  

2. Ihr Video aufnehmen,  

3. Ihr Video schneiden und 

4. Ihr Video auf Ihre Webseite bringen. 

Bringen Sie Video auf Ihre Webseite 
Oder, wie Sie sich vom Mitbewerb absetzen… 

Aufnahme Bearbeitung Endprodukt 



http://www.drkla.com/welcome.html


http://www.zionsvillechiropractor.com/


Die 30.000 Euro Challenge 
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Die 30.000 Euro Challenge 

Autoplay  
NICHT „Click To Play!“ 

Praxis-Tipp #1 



Die 30.000 Euro Challenge 

Keine 
Bedienelemente!“ 

Praxis-Tipp #2 

So! 

Keine Bedien-Elemente Nicht so! 



   Die 30.000 Euro Challenge 
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 Kurze Form, ohne Text 
funktioniert besser bei 
kaltem Traffic (z.B. 
Adwords), 

 Langer Text funktioniert 
besser bei warmem 
Traffic (z.B. Kunden-Liste, 
Abonnenten usw…) 

 Sie müssen testen! 

Kein Text oder langer Verkaufstext…? 

So oder so? …  



   Die 30.000 Euro Challenge 
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Video mit oder ohne Rahmen…? 

So oder so? …  

Abb.:  Rahmenloses Video 



   Die 30.000 Euro Challenge 
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 Ein animiertes Text-Video, dass vorgelesen wird, schlägt fast 
immer ein ´talking head´-Video, indem eine Person spricht. 

Animiertes Text- oder Personen-Video? 

So oder so? …  



   Die 30.000 Euro Challenge 
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 Das Video mit ganzen Sätzen schlägt fast immer die 
Aufzählungs-Form im Video. 

 Hypnotischer? 

 Beschäftigt das Gehirn mehr? 

Die große Debatte: 
Aufzählungen oder ganze Sätze im Vode? 



Sie brauchen eine große 
Liste und Geld zu machen! 



Die 30.000 Euro Challenge 

Lüge #5 – Große Liste  
“Sie brauchen eine große Liste um  
 im Internet Geld zu machen!” 

SEND 96 99

OPEND 68 70,8% 85 85,9%

Click-Through 46 67,6% 46 54,1%

OptIn

Sales 5 10,9% 11 23,9%

Auswertung Heiler-Kampagne

1. Email 2. Email
13.01.2009 23.01.2009

€44.480,-! 



Die 30.000 Euro Challenge 

Lüge #5 – Große Liste  

SLO – self liquidating offer 

 Lead´s über Adwords-Anzeigen 

 FollowUp per Telefon (inhouse!) 

 Wenn Sie an Ihren Lead´s mehr 
verdienen, als Sie dafür zahlen, 

 Können Sie soviel Traffic einkaufen, wie 
Sie wollen! 

 CPL = cost per Lead 

 EPL = earnings per lead 

 CPL = 12 – 26 cent, EPL = € 12,82 



Die 30.000 Euro Challenge 

Lüge #5 – Partner-Marketing  

Wichtigstes Element: 

 Der Titel Ihres Kontakt-Köders! 

 Google Suchworttool 

 Amazon „Bestseller“ 

 Fachmagazine 

 Foren, Blogs Ihrer Zielgruppe 



Die 30.000 Euro Challenge 

Listenaufbau mit Partnern: 

Lassen Sie andere Ihre Liste aufbauen! 



Die 30.000 Euro Challenge 

Symbiotische Geschäftspartner: 

Lassen Sie andere Unternehmen für Sie verkaufen! 

Empfehlung per Solo-Email Ihres SGP 

Betreff: Gute Nachrichten …sehr gute Nachrichten! 
 

Hallo Anrede, 

diese Nachricht werden Sie lieben.  

Sensationell! -- Ich habe ein komplettes Video-Paket 

im Wert von 97,- EUR kostenlos für Sie organisiert! 

Dirk-Michael Lambert, ist einer der besten 

Marketing- und Business-Coaches in Deutschland und 

hat gerade sein neues Video-Paket fertig gestellt. 

Es läuft extrem gut und heißt:  

"5 Sekunden Marketing" und beinhaltet einen 

kompletten Workshop, wie Sie… 



Die 30.000 Euro Challenge 

Symbiotische Geschäftspartner: 
Erste Priorität: Aufbau Ihrer Liste! 

6.500 OptIns mit drei 
Partner-Aktionen 

64% OptIn-Quote 



Stell Dein Angebot ins Internet 
und die Kunden werden kommen! 



Die 30.000 Euro Challenge 

“Ihr wichtigstes Ziel beim Aufbau 
Ihrer Kunden-Beziehungen ist 
Vertrauen & Respekt!” 



Die 30.000 Euro Challenge 

1. Schreiben Sie Artikel! 

2. Schreiben Sie ein Buch! 

3. Entwickeln Sie Informations-Produkte! 

4. Geben Sie einen online oder gedruckten Newsletter heraus! 

5. Halten Sie Vorträge! 

6. Halten Sie Seminare! 

7. Machen Sie systematisch PR! 

8. Erschaffen Sie eine Informationsbasierte Webseite! 

9. Erreichen Sie die kritische Masse! 

10. Halten Sie die Punkte 1 – 9 kontinuierlich aufrecht! 

Positionieren Sie sich als anerkannter 
Experte in Ihrem Bereich… 
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„Eine Geschichte erzählen, 
die Ihren Zielkunden 
emotional packt!“ 

„Was ist die mächtigste Verkaufs-Strategie…?“ 



Die 30.000 Euro Challenge 

Lüge #5 – Was ist Ihre Geschichte?  



Die 30.000 Euro Challenge 

Ein guter Hook erzeugt emotionale Neugier: 

 “Im Oktober 1994 verschanden 3 Film-Studenten in den 
Wäldern nahe Burkistville. Ein Jahr später wurde Ihr 
Filmmaterial gefunden.” 

 “Unglaublich, ein einziger Verkaufsbrief produziert über 
2 Milliarden Dollar Umsatz!” 

 “1991, brach sich Mike Utley von den Detroit Lions sein 
Genick während eines Montagnachts Football-Spiels. Er 
war gelähmt von der Hüfte an abwärts. 1996 kam er 
zurück und lief wieder übers Spielfeld!” 

Sie haben maximal 15 Sekunden um Ihren Hook zu liefern! 

 Starke Headline, starkes Versprechen, beeindruckendes 
Ergebnis! 

Ein guter Hook zwingt Ihre Besucher Ihr 
Video anzuschauen 

Mit einer Geschichte länger in Erinnerung 



Die 30.000 Euro Challenge 

 Einzigartige Ergebnisse: 

 Gelähmter Football Spieler läuft auf dem Spielfeld, 
auf dem er seine Verletzung erlitt! 

 $16,000 am Tag 

 Entwickelt von der NASA, jetzt für Sie verfügbar… 

 Einzigartige Sensation/ Neugier: 

 "Ein Jahr später wurde Ihr Filmmaterial gefunden…" 

 “Stellen Sie sich vor, Sie essen leckere organische 
Schockolade und verlieren Gewicht!” 

Wie Sie einen guten Hook entwickeln… 



Die 30.000 Euro Challenge 

Umsetzung: 
Entwickeln Sie einen packenden Hook 

1. Was zwingt Ihre Besucher Ihr Video anzuschauen? 

 23 Millionen Umsatz in 24 Stunden – mit Online-Video! 

2. Was erzeugt Neugier/ einzigartige Sensation? 

Kleiner Junge 40 Millionen Views auf YouTube 

3. Was können Sie in 15 Sekunden kommunizieren? 

4. Welche einzigartige Ergebnisse können Sie anführen? 

 2 Mrd. - Bester Verkaufsbrief aller Zeiten! 

5. Welches einzigartige, starkes Versprechen? 

 Ihr Online-Video live in 7 Tagen! 



Die 30.000 Euro Challenge 



   Die 30.000 Euro Challenge 

Von „Produkt & Service“ zu „System & Methode“! 

 Viele Experten, die Ebooks oder Seminare anbieten, 

vermitteln, allgemeine, offensichtliche Inhalte, die 

keinen wirklichen Vorteile und Ergebnisse produzieren! 

 Kunden wollen jedoch keine „Produkte“, 

 Sie wollen ein erprobtes System oder eine bewiesene 

Methode, die ein spezifisches Ergebnis garantieren! 

 Benutzen Sie die Formulierung „Erprobtes System“, 

wenn Sie Ihr Produkt entwickeln und verkaufen! 

Info-Produkte, die sich  
von selbst verkaufen! 



   Die 30.000 Euro Challenge 

 Wenn Sie Ihren Kunden davon überzeugen müssen, Ihr 

Produkt zu kaufen, dann ist es kein gutes Produkt! 

 Wenn Ihr Produkt nicht SOFORT den Nutzen und das 

ERGEBNIS rüber bringt, das es produziert, ist es 

ebenfalls kein gutes Produkt! 

 Wenn Ihr Kunde nicht sagt “Wie kann ich das 

bekommen?” wenn Sie ihm davon erzählen, ist es auch 

kein gutes Produkt! 

Die besten Informations-Produkte 
Werden gekauft – nicht verkauft! 

9 



   Die 30.000 Euro Challenge 

 Beginnen Sie mit 10 Punkten, die auf die Top 10 

stärksten emotionalen Bedürfnisse/ Sehnsüchte zielen 

(das werden Ihre Kapitel) 

 Organisieren Sie in logischer Lern-Rheihenfolge, ideally 

putting highest-impact ideas first - like a hit record 

 Strukturieren Sie jedes Kapitel in 7-10 Unterpunkte,  

jeder auf ein spezifisches Erkenntnis gezielt, eine 

Technik, ein Aktions-Schritt der ein “Ah ha!” beim 

Kunden produziert. 

Strukturen Sie Ihr Produkt für  
maximale Ergebnisse! 

9 



   Die 30.000 Euro Challenge 

 Neu oder noch nicht bekannt wird als wertvoller 

wahrgenommen als etwas, was er schon mal gehört hat. 

 Eliminieren Sie bekannte Ideen und Techniken und 

ersetzen Sie sie mit NEUEN. 

Fokussiern Sie auf Konzepte, die NEU 
für Ihren Kunden sind! 

9 



   Die 30.000 Euro Challenge 

 Eines meiner Geheimnisse, viele gute Informations-

Produkte zu produzieren ist ein Live-Training dazu 

durchzuführen! 

 Das zwingt mich den Content fertig zu machen! 

 Dann nehmen wir das Seminar auf und haben ein 

perfektes, ansprechendes Produkt. 

Machen Sie ein Live-Training um Ihr 
Produkt zu produzieren! 

9 



   Die 30.000 Euro Challenge 

 Eines der wichtigsten Elemente, das die Wert-

Erwartung Ihres Produktes beeinflusst, ist die 

grafische Darstellung! 

 Tipp: Lassen Sie sich ein  

professionelles Design  

machen und sparen Sie  

nicht am falschen  

Ende! 

Die Präsentation Ihres Produktes! 
Wie Sie Angebote entwickeln, die sich von selbst verkaufen! 



   Die 30.000 Euro Challenge 

 Wenn Sie Ihr Webinar aufnehmen  
und editieren, 

 Können Sie daraus ein Ebook  
machen, 

 Ein Video-Produkt, 

 Als Download MP 4, 

 DVD,  

 Audio-CD, 

 Report,  

 Blog-Artikel, … 

36-Stunden-Produkt mit Webinaren! 
Zehnmal schneller wachsen mit einem fünftel Aufwand! 

9 



   Die 30.000 Euro Challenge 

Ebook aus Webinar: 

 Aufnehmen  und  
editieren, 

 Charts als image ex- 
portieren mit: 

 www.pptool.com, 

 Dann in Word-Doc  
importieren mit: 

 www.sobolsoft.com/wordinsertpictures, 

 Transcript erstellen lassen mit fiverr.com und in die Seiten 
einbauen lassen, - fertig! 

36-Stunden-Produkt mit Webinar! 
Zehnmal schneller wachsen mit einem fünftel Aufwand! 

9 



   Die 30.000 Euro Challenge 

 Ein guter Name hat einen Klang, Rhythmus, bleibt im 

Ohr und lässt und schafft mächtige Assoziationen: 

 Wir haben einen Algorithmus „Phonologische 

Schleife“, die als Filter arbeitet. 

 Nutzen Sie wiederholten und rhythmischen Sound 

damit Ihr Name länger im Gedächtnis bleibt! 

 Coca Cola, Samsung,  

 YouTube, Bat Man 

 Siemens, Hollywood, usw… 

Der richtige Name für Ihr Angebot! 
Wie Sie Angebote entwickeln, die sich von selbst verkaufen! 

9 





Die 30.000 Euro Challenge 

Das *BESTE* IM-Seminar überhaupt! 

Mein Versprechen: 
Ihr ganz persönlicher Quantensprung … ! 



Die 30.000 Euro Challenge 

Die ultimative Challenge!  

 12 Schlüssel und 3 Tage: 14. – 16. Oktober 2012! 

 30 Tage Unterstützung bei Ihrer Umsetzung! 

 Die schnellsten Strategien um Ihren Umsatz massiv 
nach oben zu peitschen! 

 Ein in 12 Jahren erprobtes und immer wieder 
verfeinertes System! 

 Maximal 500 Teilnehmer! 

30.000 Euro in 30 Tagen… 



Die 30.000 Euro Challenge 

 12 Schritte, 3 Tage: Der Praxis-Workshop, 

 30 Tage Unterstützung: Email-Support, 

 Ein Webinar pro Woche, 

 Helfen bei Ihren Kampagnen, Ihrem Launch, 

 Sie sind NICHT allein! 



Die 30.000 Euro Challenge 

 5 Webinare zur Unterstützung! 

 Möglichkeit, konkrete Fragen 
zu stellen und beantwortet zu  
bekommen!  

 Sicherheit bei der Umsetzung! 

 Sie sind nicht allein! 

 Jeweils Donnerstag um 11 Uhr  

 vom 15.11 bis 13.12. 

 Plus direkter Email-Umsetzungs-Support 



Die 30.000 Euro Challenge 

Content Coaching 



Die 30.000 Euro Challenge 

 So einfach wie das  
´Malen nach Zahlen´! 

 Auch für völlige Anfänger! 

 Konkrete Checklisten für  
jede Etappe und jeden Schritt! 



Die 30.000 Euro Challenge 

» Module 1: Ihre Internet-Strategie 

 Positionieren Sie Ihr Business für maximalen Umsatz 

 Definieren Sie Ihr Geschäfts-Modell fürs Internet 

 Was sind Ihre profitabelsten Suchworte? 

 Der richtige Domain-Name, 

 Definieren Sie Ihren Ziel-Kunden! 



Die 30.000 Euro Challenge 

» Module 2: Ihr Angebot &Produkt 

 Die 7 geheimen Faktoren für Angebote, die Ihnen Ihre 
Kunden aus den Händen reißen. 

 Wie Sie Ihr erstes digitales Produkt in sieben Tagen oder 
schneller haben! 

 Die besten Produkt-Strategien. 

 Der richtige Name für Ihr Produkt finden! 



Die 30.000 Euro Challenge 

» Module 3: Die Macht von Email-Marketing! 

 Umsatz auf Knopfdruck! 

 Die rechtlichen Grundlagen, 

 Die besten Strategien für maximale Öffnungsraten, 

 Die Umsetzung: Ihre erste Email-Kampagne mit Klicktipp! 

 Die besten Kampagnen für *SOFORT * Umsatz! 



Die 30.000 Euro Challenge 

» Module 4: Ihr Verkaufs-System 

 Ihr Verkäufer im Internet:  Psychologische Verkaufstexte 
für maximale Umsatzzahlen! 

 Schriftlich überzeugen und verkaufen! 

 Ihre erste Verkaufs-Kampagne live in 60 Minuten mit 
Speedlauncher! 

 Das Geheimnis der erfolgreichsten Internet-Unternehmer: 
Splittesten, Splittesten und nochmals Splittesten! 



Die 30.000 Euro Challenge 

» Module 5: Sofort mehr Umsatz 

mit effektiven Verkaufs-Videos 

 Psychologie, Skript und Strategie für gute Verkaufs-Videos. 

 Ihr Verkaufs-Video Produzieren und ins Internet stellen! 

 Die besten Strategien für virale Videos und maximale 
Viewer-Zahlen. 



Die 30.000 Euro Challenge 

» Module 6: Promotion: Jetzt 

machen Sie massiven Umsatz! 

 Wie Sie ohne Liste: schnell und massiv Umsatz machen! 

 Maximales Wachstum durch Partner-Marketing! 

 Umsatz-Maschine Webinar, präsentieren Sie Ihr Angebot 
überzeugend und verkaufsstark! 



Die 30.000 Euro Challenge 

» Module 7: Ihre Lead-Maschine 

 So entwickeln Sie einen hypnotischen Lead-Magneten! 

 So schaffen Sie es, das sich 64% Ihrer Besucher in Ihre Liste 
eintragen! 

 Ihre Optin-Page und die besten Optin-Strategien für 
maximale Optin-Quoten und schnellen Listenaufbau! 



Die 30.000 Euro Challenge 

» Module 8: Ihr Kunden-Magnet 

und Ihr SEO-Geheimnis… Ihr 

Firmen-Blog 

 Wie Ihr Blog in 14 Tagen ganz oben bei Google ist! 
(Installation, Einführung und SEO.) 

 Content – Wie Sie ihren Blog zum Liebling Ihrer Zielkunden 
und der Suchmaschinen machen! 

 Die besten Strategien für schnelles Ranking bei Google! 



Die 30.000 Euro Challenge 

» Module 9: Listenaufbau – 

Schaffen Sie sich Ihren eigenen 

Markt 

 Wie andere für Sie Ihre Liste aufbauen 

 Trojanisches Pferd, wie ein viraler Newsletter zu Ihrem 
Listenaufbau-Helfer wird! 

 Konkrete Beispiele mit bis zu 16.820 Optins. Pro Monat!!! 



Die 30.000 Euro Challenge 

» Module 10: Produkt-Launch: 

Planen Sie Ihren großen Zahltag 

 Sofort-Umsatz mit einer Mini-Launch Kampagne. 

 Die Psychologie eines Launches! 

 Wie Sie geeignete Launchpartner finden. 

 Die technische Durchführung Ihres Launches! 



Die 30.000 Euro Challenge 

» Module 11: Die besten Strategien 

für schnell und massiv viel Traffic! 

 Profitabel werben mit Google Adwords, immer noch möglich? 
Wir zeigen Ihnen wie! 

 Sammeln Sie massenweise Interessenten und zahlende 
Kunden mit Facebook! 

 Wie Sie mit XING Kunden für Ihr Geschäft einsammeln 

 Und vieles mehr… 



Die 30.000 Euro Challenge 

» Module 12: Mehr Umsatz aus 

Ihrer Liste! 

 Die Macht eines Marketing-Funnels! 

 So machen Sie bis zu 1.282% mehr Umsatz durch Upsell-/ 
Cross-Sell-Strategien! 

 Wie Sie Hochpeis-Produkte psychologisch richtig im 
Internet vermarkten. 



Die 30.000 Euro Challenge 

„Unser 12 Schritte 
SYSTEM führt Sie wie auf 

Schienen zum Erfolg!“ 

Sie sehen also… 



Die 30.000 Euro Challenge 

 Handbuch (Wert € 97,-) 

 12 DVDs Praxis-Workshop (€2.470,-) 

 12 Checklisten (Wert € 97,-) 

 12 Karten (Wert € 47,-) 

 Übersichts-Poster (Wert € 270,-) 

 30 Tage Unterstützung: Email-Support , (€970,-)  

 Ein Webinar pro Woche , (€870,-)  

 Dickes Bonus-Paket (Wert mehrere tausend  Euro)  

 Fix- und fertige Kampagnen, (€470,-)  

Gesamt = € 6.800,- (zzgl. MwSt.)  

€ 697,- zzgl. MwSt. 



Die 30.000 Euro Challenge 

1. Preis: 30.000,- Preisgeld bar ausgezahlt 

2. Preis: 1 Woche HAWAII bezahlt inklusive Seminarteilnahme 

Die ultimative Challenge: 

Wettbewerb und Preise für die besten Ergebnisse! 



Die 30.000 Euro Challenge 

Lohnt sich dieses Investment für mich…? 

Warum Sie dabei sein müssen…! 

 Marcel Schlee, ein Coaching-Kunde, 
hat mit der Webinar-basierten 
Methode in einer einzigen Aktion 
über 70.000 Euro Umsatz generiert. 

 Mark Reuter, Berater: 

 “€ 5.910,- mit einer Kampagne!” 



Die 30.000 Euro Challenge 

Lohnt sich dieses Investment für mich…? 

Warum Sie dabei sein müssen…! 

 Mario Schneider wurde mit Hilfe 
unserer Methode zu einem der 
erfolgreichsten Internet-
Unternehmer im deutschsprachigen 
Raum und hat mit 22 Jahren schon 
mehrere 100.000 Euro verdient! 

 Jürgen Gerzabek,: 

 „1.142 Euro in 7 Tagen!“ 



Die 30.000 Euro Challenge 

Lohnt sich dieses Investment für mich…? 

Warum Sie dabei sein müssen…! 

 Wolfram Greiner: 
(Business Intelligence) 

 „ Umsatz verdreifacht!“ 

 Robert Müller, Möbelhaus: 

 “Wir machen bereits über € 300.000,-  
pro Monat über das Internet!” 



Die 30.000 Euro Challenge 

 Dieses Komplet-Paket:  “Mein Internet-Durchbruch!” 

 Enthält alles was Sie brauchen, um erfolgreich im Internet 
Umsatz und Geld zu machen! 

 Egal welches Produkt oder welche Dienstleistung  
Sie anbieten! 

 Checklisten für jeden Schritt! 

 Ein minimales Investment verglichen  
mit der Eröffnung eines Restaurants  
(mindestens 100.000 Euro) 

 Profi-Webseite (10.000 Euro) 

 



Die 30.000 Euro Challenge 

Übrigens:  Sie haben NULL RISIKO! 

 Wir bieten Ihnen eine volle “30 Tage Geld zurück Garantie”.  

 Das heißt: Wenn Sie unsere Strategien anwenden  
und  innerhalb von 30 Tagen nach der Bestellung 
nicht mindestens den Produktpreis an Umsatz  
machen, zahlen wir Ihnen Anstandslos Ihre  
Investition zurück. 



Die 30.000 Euro Challenge 

Die 30.000 EuroChallenge: 

Sie haben genau 120 Minuten Vorsprung! 

www.lambert-akademie.de/MID-Kloiber 


