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XING ist schon lange keine reine Business to Business Plattform mehr. XING hat sich in den 
letzten Jahren zu einer echten Traffic-Quelle entwickelt. Die Vorraussetzung dafür, mit XING 
effektiv arbeiten zu können, ist die richtigen Werkzeuge mit der richtigen Strategie anzu-
wenden.  

 

Menschen, denen beim Wort „Kaltakquise“ ein kalter Schauer über den Rücken läuft, haben 
heute bessere Möglichkeiten denn je, Ihre Aquise-Quote nach oben zu treiben.  Dienstleis-
ter, Vertreiber und Produzenten sollen sollten einfach Freude an der Neukundengewinnung 
haben und das können Sie heute auch! 

 

Mit diesen Software-Tools "XING Visitor" und "XiButler" können Sie das Maximum aus Ihrem 
XING Profil heraus holen. Noch nie waren neue erfolgsversprechende Kontakte beziehungs-
weise zielgruppen-gerechter Traffic so leicht zu bekommen wie heute.  

 

Mit den Tools haben Sie vollautomatische Mitarbeiter, die die Akquise per Autopilot für Sie 
durchführen. Damit können Sie ein wirklich großes Netzwerk aufbauen und Ihr Business von 
Xing wirklich profitieren lassen. Aus Besuchern werden Interessenten und aus Interessenten 
werden zahlende Kunden. Und darum geht’s doch, oder? 

 

In unserer Schritt für Schritt Anleitung erfahren Sie, wie Sie Ihre Zielgruppe auf sich aufmerk-
sam machen und in kürzester Zeit Kontakte und Kunden gewinnen! 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Traffic per XING 
 
XING, ähnlich wie Facebook und doch ganz anders. Während Facebook eine Community für 
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Spaß und Freizeit ist, ist XING eher ein Business-Netzwerk. Ein Business to Business Netz-
werk, in dem die Leute ernsthafte, geschäftliche Absichten verfolgen. XING ist das Mittel der 
Wahl, sofern Sie sich mit Ihrer Nische oder Produkt eher an Business-Kunden richten. 
 
Wie Sie mit XING Ihre Akquise von Neukunden vollautomatisierten können, ist Inhalt dieses 
Teils. Denn mit den Tools von Norbert Kloiber, ist es heute möglich, das Kontakten auf eine 
neues Level zu heben.  Doch bevor wir dazu kommen, gilt es einige Grundlagen bei Ihrem 
XING Profil zu beachten.  
 
Ihr Profil hat das Potenzial, mehr zu sein als eine bloße Imageseite. Ihr Profil kann eine 
Mehrwert bietende Landingpage sein, wenn Sie die Möglichkeiten bei XING nutzen. Dann 
wird Ihr XING Profil wie eine Webseite, die dazu dient, dass Besucher darauf landen und dort 
die Dinge tun, die Sie gerne von Ihnen hätten. Zum Beispiel sich in eine Liste eintragen, In-
formationen anfordern oder Videos anschauen. Die Möglichkeiten sind vielfältig. Nutzen Sie 
diese! 
 
Sollten Sie noch kein Profil bei XING haben, legen Sie sich einen Account an. Füllen Sie Ihren 
Account vorab einmal mit den üblich relevanten Daten zu Ihrer Person. Also wer Sie sind, 
was Sie tun und was Sie auf  XING suchen. Da Sie aus XING das maximale heraus holen wol-
len, empfehlen wir Ihnen, eine Premium Mitgliedschaft abzuschließen. Nur so können Sie 
mit den richtigen Tools, die Neukunden-Akquise automatisieren.   
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Im nächsten Schritt geht es daran, Ihr Profil in eine Mehrwert bietenden Landingpage zu 
verwandeln. Dazu erst einmal Anhand eines Beispiels die Erklärung, was wir unter einer 
Mehrwert bietenden XING Website verstehen. Wenn Sie hier meinen Profilausschnitt schau-



  Die 30.000 Euro Challenge!
 6 
 

                         © 2012 LAMBERT AKADEMIE GmbH – www.BusinessCoaching24.com 

en,  sehen sie einige Besonderheiten. 
 

 
 
 
 
Oben würde normalerweise eine Firma stehen. Zusätzlich ein Bildungsgrad, also Doktor, Pro-
fessor, Magister oder andere. Das beides sind Informationen, die im Normalfall für ihre Inte-
ressenten nicht besonders spannend sind. Ich persönlich halte dies für meine potenziellen 
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Kunden für uninteressant.  
 
Deswegen habe ich hier einen kleinen Scherz rein geschrieben. „Diplomierter Internet-
Neukunden-Gewinnungs-Guru“. Sie sehen, dass ist eine Möglichkeit, wie man ein bisschen 
Aufmerksamkeit erregen kann.  Die Einstellungen für  
Ihre kreative Vorstellung, können Sie weiter unten im Bereich  
vornehmen. Dort ändern Sie die Einstellungen,  
im Bereich aktuelle Firma, dementsprechend.  
 
 
Sie können also bei der anzuzeigenden, aktuellen Hauptfirma bei “Meine Position” statt die-
ser zum Besipiel etwas wie “zeigt einen revolutionären neuen Weg…” eintragen. Damit zei-
gen Sie Ihrem Profilbesucher etwas wichtiges über sich und ihrem Thema. Also statt langwei-
ligen Titel erstellen Sie eine spannende, reizvolle und Interesse weckende Headline. Indem 
Sie in diesem Bereich Werbung für sich machen, verwandeln Sie Ihr Profil im Prinzip in eine 
Landingpage. 
 
Verzichten Sie auf gewöhnliche Floskeln oder Positionsbeschreibungen wie Assistent vom 
Assistenten des Hauptsekretärs. Sagen Sie Ihrem Besucher sofort klipp und klar, was er von 
Ihnen erwarten kann. Bieten Sie Ihm sofort einen Mehrwert und hoffen Sie nicht darauf, 
dass der Besucher sich sicherlich schon irgenwie durch Ihr Profil kämpfen wird. Helfen Sie 
Ihm stattdessen mit klaren Wegweiser zu für Sie richtigen Handlung.   
 
Ein weiterer, sehr spannender Bereich ist ebenfalls weiter unten zu finden. Dort sind die Fel-
der wie „Ich suche“, „Ich biete“ und „Interessen“. Die in diesen Felder stehenden Begriffe, 
sind alles Begriffe, unter denen man sie bei XING finden kann.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Aus diesem Grund sind hier sehr viele Kommas gesetzt. Durch die Wörtertrennung mit 
Kommas werden diese zu sogenannten Keywords. Auch die ganzen Fachbegriffe zu Ihrer Ni-
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sche sollten auf Ihrem Profil zu finden sein, denn jeder Fachbegriff ist auch als ein Keyword 
zu verstehen.   
 
Natürlich gilt auch die Trennung durch Kommas. Setzen Sie die Kommas auch, wenn es in 
eine neue Zeile geht. Sonst werden die Wörter als Zusammenhängend, dementsprechend als 
ein Begriff gesehen. Dies verringert die Chance, Sie zu finden.   
 
Die Unterteilung für sich stehender Punkte, in den jeweiligen Bereichen, werden durch gro-
ße Querstriche gemacht. Machen Sie sich hier auf jeden Fall einmal die Arbeit, alles ausführ-
lich auszufüllen.  
 
Das, was Sie suchen, was Sie bieten, dass sind sozusagen Ihre Hauptbegriffe in Ihrer Nische. 
Machen Sie es wirklich mit Kommas bei jedem Begriff, so dass man Ihr Profil gut finden kann. 
Es ist im Prinzip so ähnlich wie bei Google. Sie keywordoptimieren Ihre Seite.  
 
Das führt natürlich dazu, dass es zu außergewöhnlichen Keywords kommt.  Wie zum Beispiel 
bei mir ,wo ich Persönlichkeit oder aus ,mit Komma abgetrennt habe. 
 
Dieser Teil ist wichtig, damit Sie gefunden werden. Geben Sie zum Besipiel ein Fachwort als 
Suchbegriff ein, werden Ihnen Profile als Suchergebnisse angezeigt, bei denen XING dieses 
Suchwort auf dem Profil findet. Nach welchem System die Profilreihenfolge festgelegt wird 
ist noch nicht ganz klar. Dazu liegen im Moment keine Informationen vor.  
 
 
Ebenfalls sehr spannend ist der Bereich Interessen. Darüber können Sie mit anderen XING 
Usern, sehr gut Kontakt aufnehmen.  
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Sie sehen für mich interessante Internet Marketer oder zum Beispiel verschiedene Fianzgu-
rus. 
Die  Kontaktaufnahme darüber ist leicht: „Ach Du magst auch...“ oder  „Du findest auch dein 
Handy spannend….“ usw. Das alles sind sehr gute Möglichkeiten. Nutzen Sie auch diese.  
 
Ergänzen können Sie das ganze durch Verbände, Vereine oder durch den Beitritt in für Sie 
passende Gruppen.  
 
Dann der ganze Bereich Berufserfahrung, da tragen Sie alles ein, was sie schon mal gemacht 
haben.  
 
 
Es gibt aber noch mehr, was Sie mit Ihren Profil anstellen können. So besteht die Möglich-
keit, Neugier und Interesse zu erzeugen, in dem Sie ein Zitat hinzufügen. Auch dieser  Be-
reich nimmt einen sehr prominenten Platz ein. Ihr Zitat wird it  im Kopfbereich Ihres Profiles 
zu sehen sein und gehört mit zu den ersten Dingen, die man von Ihnen zu sehen bekommt.  
 
Tragen Sie auch hier ein spannendes, mit Aussagekraft versehendes Zitat ein und versehen 
dies auch gleich mit einem Link, zu Ihrem Firmenprofil. Im oberen Bereich sind es zwar keine 
direkt, klickbaren Links zu Ihrer Homepage, dafür führen diese dann aber zu Ihrem Firmen-
profil. Dort haben Sie dann Ihren richtigen Link der zu Ihrer Wunsch-Ziel-Seite führt.  
 
Schon jetzt ist Ihr Profil stark optimiert, aber es geht noch weiter.  
 
Zu guter letzt kommt der “Über mich” Bereich. 
  

 
 
 
 
Diese Seite ist noch relativ neu bei XING. Das besondere in diesem Bereich ist, Sie können 
diesen frei in HTML editieren. Sie können Text, Bilder und Animationen einbauen und auf 
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dieser Art und Weise, Ihren Besuchern das Beste  zeigen was Sie haben. Geben Sie  einen 
Mehrwert nach dem anderen und überzeugen Sie sie, das zu tun, was Sie gerne von Ihnen 
hätten.  
 
Der auf dem Bild zu sehende Bereich ist der Bereich, der immer zu sehen ist. Das heißt der 
restliche Teil kann von Ihren Besucher bei Bedarf geöffnet werden. Messen Sie sich diesen 
Bereich ab und gestalten Sie ihn so, dass er dazu einlädt, mehr über Sie erfahren zu wollen.  
 
 
XING VISITOR 
 Wie Sie mit dem Visitor arbeiten können   
 
 
Vorab etwas Grundlegendes zum Visitor. Diese Software ist so konstruiert, dass sie eigent-
lich nur unter Windows Betriebssystemen läuft. Wenn Sie also mit einem Mac arbeiten, 
müssen Sie einen kleinen Trick anwenden, um dass Maximale aus Ihrem Profil heraus holen 
zu können. Installieren Sie einen virtuellen Rechner, also ein Windows Betriebssystem, unter 
Parallels Desktop und simulierten Sie ein echtes Windows. Das muss dann in einem extra 
Fenster laufen.  
 
Wenn Sie den Visitor nutzen können, dann  loggen Sie sich erst einmal ein. Dann gibt es im 
Grunde nur zwei Dinge, die sie tun müssen.  
 
Erstens: Sie müssen die entsprechenden Kontakte auslesen und das regelmäßig.  Zweitens 
müssen sie diese Profile dann besuchen.  
 
Beim Auslesen haben Sie dann zwei Möglichkeiten: Entweder Sie lesen die Besucher oder die 
Gruppen aus. Siekönnen natürlich auch beides machen.  
 
Sie beginnen also mit der Suche. Dort suche Sie zu Ihrer Nische nach passende Begriffen, die 
erfolgsversprechend sind. In der Suchfunktion sehen Sie dann die Mitglieder, die gefunden 
wurden. 
 
Diese Kontakte können Sie dann in den Visitor reinladen. Wenn Sie hier eine Zahl haben, die 
größter als 300 ist, dann gehen sie auf PLZ  teilen. Der Visitor sucht dann in verschiedenen 
PLZ Bereichen. Dann nehmen Sie danach nochmal konkret kleinere Untergruppen.  
 
 
 
 
 
 
 
 

Das ist wichtig, weil nur eine bestimmte Anzahl von Profilen durchsucht werden kann! Der 
Visitor sucht so lange, bis er irgendwann hängt. Die Software ist etwas fehlerhaft, weil sie 
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nicht direkt in die XING Datenbank eingreifen kann. Es wird hier simuliert, dass Sie ein 
normaler User sind. Wenn hier mal eine Seite nicht geladen wird, weiß die Software nicht 
wirklich, was sie tun soll. Deswegen unser Rat, nicht zu große Aktionen zu fahren, wie zum 
Beispiel 5.000 Kontakte durchzugehen. Versuchen Sie stattdessen, durch die Selektierung 

der Keywords schon etwas kleinere Gruppen abzufragen. Sonst würde die Software ir-
gendwo zwischen PLZ 00 und 09 höchstwahrscheinlich mal irgendwo hängen. Das ist der 
erste Tipp, dass Sie nicht zu große Gruppen angehen. Durch die Selektierung in kleinere 

Einheiten funktioniert die Software deutlich zuverlässiger. 

 
 
Wenn die Suche beendet ist, schauen Sie unten links nach, dann sehen Sie die für Ihr Such-
wort gefunden Ergebnissee im zum Beispiel PLZ Bereich 0. Diese werden dann einfach in das 
System eingeladen. Eine ganz einfache Geschichte.  
 
Als zweiten Schritt lesen wir Gruppen aus. Das können Sie relativ einfach machen. Gehen Sie 
dazu auf "meine Gruppen". Wenn Sie jetzt auf Gruppen auslesen gehen, dann können Sie die 
Gruppe entsprechend auslesen.   
 
Sollten Sie kein Gruppenmitglied sein, dann werden Sie Mitglied in einer Gruppe. Einige 
Gruppen stellen kleine Anforderungen an neue Mitglieder. Da müssen sie dann zum Beispiel 
ausfüllen: „Ich Interessiere mich auch für dies oder das oder jenes“ und werden dann Mit-
glied dieser Gruppe. Wenn Sie Mitglied sind, können sie die Gruppen auslesen. Mit der Zeit 
bekommen sie ein Gefühl dafür, was sie für sich auslesen müssen und was für Sie sinnvoll ist.  
 
Der letzte Schritt ist dass Besuchen von Profilen, die man bei sich im System hat. Diesen füh-
ren Sie dann mit den XiButler durch. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Arbeiten mit dem XiButler 
 
Eine wichtige Regel beim Arbeiten mit dem XiButler gibt es: Besuchen Sie nicht mehr als 500 
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Profile am Tag. Das wird zu viel! 
 
Nach dem Auslesen der Kontakte mit dem Visitor kommt nun der XiButler zum Einsatz. Mit 
diesen können Sie die Profile mit Ihren Interessengruppen besuchen. Zuerst werden die Leu-
te „ankontaktet“. Das heißt Sie besuchen die gefundenen Profile zuerst, damit sie nach dem 
sie auf unserem Profil waren, angeschrieben werden können.  
 
Wenn das Programm arbeitet, dann lassen sie es laufen und klicken nicht darin herum. Es 
kann einige Zeit dauern, bis er fertig ist, aber das ist normal.  
 
Was macht der XiButler eigentlich? Er loggt sich bei Ihren Account ein. Mit dem Lizenzzusatz 
Turbo sorgt der XiBulter dafür, dass das alles automatisch passiert. Sie können auch die 
halbautomatische Version wählen, was aber nur bedingt empfehlenswert ist, weil die Vor-
gänge dann erheblich länger dauern.  
 
Mit dem Klicken auf die Profile sind Sie als Besucher auf diesen zu sehen. Die Neugierde 
sorgt nun dafür, dass die Profilinhaber Ihr Profil besuchen. Anschließend können Sie die Be-
sucher mit den XiButler nach dem Motto anschreiben: Ich habe gesehen, Sie haben mein 
Profil besucht. Wollen wir uns nicht „connecten“. 
 
 
Wenn Sie dann eingeloggt sind, können Sie Leute nach bestimmten Kriterien automatisch 
anschreiben lassen. Wichtig dabei ist, wenn Sie die Leute kontakten, müssen Sie auch einen 
Bezug herstellen. Zum Beispiel über „...wir sind beide in der Gruppe…“ oder ähnliche. Sie 
können die vorgeschlagenen Bausteine nach Bedarf so anpassen, dass diese nach Ihren Vor-
stellungen und Bedarf passen.  
 
Das Auslesen der Kontakte kann dann halbautomatisch oder vollautomatisch geschehen.  
Halbautomatisch heißt, er ließt den Kontakt aus und stellt eine konkrete Kontaktanfrage. 
Diese können sie noch einmal überprüfen und dann auf versenden klicken.  
 
Vollautomatisch heißt, suchen Sie sich die Anzahl der zu kontaktierenden Profile und klicken 
auf Nachricht versenden. Der Butler beginnt dann zu arbeiten, was einige Zeit dauern kann. 
Das ist aber egal, da sie diesen im Hintergrund laufen lassen können. Sie müssen die Bestäti-
gungen der Kontaktanfragen lediglich noch zu Ihrem Profil hinzufügen und fertig.  
 
Die einzelnen Schritte können Sie  auch der folgenden Anleitung entnehmen.  
 
 
 
 
 
 

Teil 1 XING Account anlegen 



  Mein Internet-Durchbruch!
 13 
 

Von Frustration & Kampf zu Freiheit & Reichtum! 

1.) Gehen Sie auf www.xing.com/de und schließen Sie die Registrierung ab. 

 

 

 

2.) Gehen Sie in Ihr E-Mail Postfach, um den Bestätigungslink zu klicken, den 

Sie von XING erhalten haben. Ihr Account ist jetzt aktiv.  

 

http://www.xing.com/de


  Die 30.000 Euro Challenge!
 14 
 

                         © 2012 LAMBERT AKADEMIE GmbH – www.BusinessCoaching24.com 

3.) Gehen Sie jetzt in Ihren XING Account und tragen die Ihre persönlichen Da-

ten in die vorgegebenen Felder. Sie vervollständigen auf diesem Wege Ihre 

Anmeldung bei XING. 

  

 

 

4.) Entscheiden Sie sich für die Premium Version von XING. Nur auf diesem 

Wege können Sie von den Vorteilen profitieren und zielgerichtet Kontakte auf-

bauen. 
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5.) Gehen Sie auf den Reiter „Unternehmen“ und klicken Sie auf „Unterneh-

mensprofil anlegen“.  

 

 

 

6.)  Das „Unternehmensprofil Plus“ ist hier die richtige Wahl. Nur hier haben Sie 

die Möglichkeit einen Header einzubinden. 
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7.) Gehen Sie anschließend im linken Menü auf den Reiter „Profil“ und klicken 

darauf. 

   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

8.) Aktualisieren Sie Ihre persönlichen Daten. Laden Sie dazu ein ansprechen-

des Profilbild hoch und tragen Ihre geschäftlichen und privaten Informationen in 

die dafür vorgesehenen Bereiche. 
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9.) Weiter unten auf der Seite im Bereich „Über mich“ haben Sie die Möglich-

keit über Video, Grafik und Textdateien Ihrem Profil die entscheidende Note zu 

geben. Sollten Sie nicht über das passende Material verfügen, können Sie zum 

Beispiel über Myhammer günstige Auftragsarbeiten vergeben.  

   

 

 

 

 

 

10.) Im linken Menü können Sie, wenn Sie auf das „Zahnrad“ Symbol klicken, 

Ihre persönliche Daten um weitere Informationen ergänzen.  
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11.) Im rechten Menü unter dem Reiter „Gründe bearbeiten, können Sie einge-

ben, warum Sie auf XING sind. So wissen Ihre Profilbesucher sofort was Sie 

antreibt.  
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Teil 2 Xing Visitor 

1.) Um die Effektivität bei der Arbeit mit dem XING Profil zu steigern, benötigen 

wir den XING Visitor. Mit dem Werkzeug können Sie automatisch Xing-Profile 

besuchen. Unter dem Pfad http://www.norbert-kloiber.at/produkte/visitor kön-

nen Sie den Xing Visitor erwerben.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

2.) Als Erstes beschäftigen wir und mit der erweiterten Suche. Wir navigieren 

über den Reiter „Mein Netzwerk“ zum Menüpunkt "Mitglieder finden". 

 

http://www.norbert-kloiber.at/produkte/visitor
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3.) Hier wählen wir die erweiterte Suche aus. 

 

 

 

 

 

4.) Auf der erscheinenden Seite werden Ihnen viele Möglichkeiten geboten, 

Xing Mitglieder zu selektieren. Das bringt Ihnen zielgruppengerechten XING 

Traffic. Speichern Sie abschließend Ihre Eingaben.  
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5.) Jetzt können Sie alle Xing Mitglieder, die Ihren Auswahlkriterien entspre-

chen, mit einem Klick auf erweiterte Suche auslesen. Es ist empfehlenswert, 

nur Premiummitglieder auszulesen. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

6.) Im nächsten Schritt widmen wir uns einer anderen Variante. Die der "Grup-

pen auslesen". Dazu gehen Sie im Xing Reiter „Gruppen“ auf "Meine Gruppen" 

und klicken darauf. 
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7.) Wählen Sie den Punkt Gruppenmitglieder. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

8.) Mit einem Klick auf "...der Gruppe auslesen", können Sie nun alle Xing Mit-

glieder dieser Gruppe auslesen . Auch hier ist es empfehlenswert nur Premi-

ummitglieder auszulesen. 
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9.) Sie haben zum Besipiel insgesamt 20 XING Mitglieder ausgelesen (graues 

Männchen oben rechts). Stellen Sie ein, wie viele Profile Sie davon besuchen 

möchten und bestätigen Sie.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

10.) Die Software hat nun die eingestellte Anzahl vollautomatisch besucht. 

Dadurch werden diese Mitglieder auf Sie aufmerksam.  
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Teil 3 Xibutler 

1.) Um den nächsten Schritt durchführen zu können brauchen Sie den XiButler. 

Dieser ist erhältlich unter http://www.norbert-kloiber.at/produkte/xibutler. Log-

gen Sie sich anschließend in den Xibutler ein. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

http://www.norbert-kloiber.at/produkte/xibutler
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2.) Starten Sie im nächsten Schritt den Prozess „XING Profile auslesen“. Ge-

hen Sie dazu auf das linke Navigationsmenü und klicken „Besucher auslesen“. 
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3.) Die Xing Besucher Ihres Profils werden nun ausgelesen.  
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4.) Insgesamt waren 242 Besucher auf unserem Profil (graues Männchen). 

Diesen Besuchern lassen wir nun eine Nachricht zukommen. 
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5.) Navigieren Sie vom „Reiter Kontaktanfragen“ zu „Profil-Besuch“ und klicken 

Sie darauf. Den dort hinterlegten Textbaustein schneiden Sie auf sich zu und 

bestätigen anschließend mit „Textbaustein speichern“. Geben Sie noch die 

Zahl der Xing Profilen an, welche mit diesen Textbaustein angeschrieben wer-

den sollen. Mit einen Klick auf „Versenden“ beginnt der Vorgang. 
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Von Frustration & Kampf zu Freiheit & Reichtum! 

6.) XiButler schreibt nun alle ausgelesen Besucher Ihrers Xing Profils mit Ihren 

Textbaustein an. Die Wartezeit zwischen den Anschriften entspricht der Warte-

zeit, welche Sie angegeben haben. 
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7.) Die Figuren-Symbole zeigen den Stand des Anschreibens an.  
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Von Frustration & Kampf zu Freiheit & Reichtum! 

8.) Ist der Prozess fertig durchlaufen, steht bei der Nummeranzeige des grauen 

grauen Männchen „leer“. 

 


